
Der Welthandel bleibt nach wie vor ein 
entscheidender Faktor für die Gewährleistung von 
ökonomischem Wohlstand. Die aktuelle weltweite 
Instabilität droht ihn jedoch zu gefährden. Wie 
können Sie sich darauf vorbereiten?

Fünf Möglichkeiten, 
DIE UNSICH�HE�� �S  
Welthandels zu bewältigen 

Nicht nur die Pandemie hat die Entwicklung des Welthandels 
beeinflusst. Lange vor Covid-19 begannen sich geopolitische 
Spannungen aufzubauen. Jetzt, wo die Pandemie sich in der 
Endphase befindet, sind die Spannungen sehr greifbar: von 
weltweiten Unterbrechungen in den Lieferketten und 
politischen Entwicklungen bis hin zum
Russland-Ukraine-Konflikt.

Natürlich werden Unternehmen noch immer stark vom 
Welthandel abhängig sein und weiterhin nach Möglichkeiten 
suchen, um die Chancen, die er bietet, gewinnbringend zu 
nutzen. Um Ihnen bei der Entwicklung Ihrer Strategie zu 
helfen, finden Sie hier nachfolgend fünf zentrale Methoden 
zur Bewältigung der Unsicherheiten des Welthandels.

Geopolitische Beziehungen können sich schnell und 
ohne Vorankündigung verändern

Die Auswirkungen sind oft immens – sowohl 
gesellschaftlich als auch wirtschaftlich. Während die 
Unsicherheit die gegenwärtige Situation weiterhin 
bestimmen wird, sollten Firmen Methoden und 
Verfahren betrachten, die dafür sorgen, dass ihr 
Unternehmen agil und widerstandsfähig bleibt. 

Aber auch wenn die aktuelle Wirtschaftslage mit 
Risiken behaftet sein mag, gibt es auch Chancen. Bei 
QBE können wir Ihnen mit unseren Erkenntnissen, 
unserer Erfahrung und Lösungen im Bereich 
Risikomanagement helfen, diese gewinnbringend zu 
nutzen – und so das Wachstum von Unternehmen 
durch mehr Widerstandsfähigkeit ankurbeln. 

Lesen Sie hier unseren Artikel über Risiken und Chancen, um 
mehr über die Bewältigung der Unsicherheiten des Welthandels 
zu erfahren: https://qbe.de/belastbarkeits/der-welthandel-
risiken-und-chancen/ 

Marktänderungen aktiv 
beobachten
Sie sollten den Zustand der Lieferketten und der 
geopolitischen Lage genauestens im Auge 
behalten, um Unterbrechungen zu vermeiden. 

Neue Märkte verstehen und 
Verbindungen au�auen
Sie sollten lernen, wie Sie auf neue Weise mit Kunden 
in Kontakt treten können, um eine widerstandsfähige 
und anpassungsfähige Vertriebsorganisation 
aufzubauen, die das Wachstum in einem breiten 
Marktspektrum vorantreibt. 

Chancen in Märkten in größerer 
geogra�scher Nähe nutzen
Sie sollten einen Wettbewerbsvorteil anstreben, indem Sie 
die Chancen in Märkten in größerer geografischer Nähe 
suchen und nutzen, bevor Ihre Wettbewerber es tun. 

Die digitale Infrastruktur 
verstärken
Eine solide digitale Infrastruktur sollte Ihr Fokus im 
Bereich Verkauf und Vertrieb sein, um Störungen 
vorherzusehen,  Prozesse zu beschleunigen und  
anpassungsfähig zu bleiben. 

Fokus auf Nachhaltigkeit legen
Nachhaltigkeit wird bald zu einer Bedingung für 
Handelsabkommen und -beziehungen werden. 
Wenn Sie es nicht bereits tun, sollten Sie sich ab jetzt 
darauf konzentrieren. 
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88%
der deutschen
Wirtschaft

sind vom 
Welthandel 
abhängig.
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